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Public

Agricultrices, agriculteurs, qui pratiquent la vente directe : à la ferme, sur les marchés, en magasin, en VPC.

Objectif

·  S’approprier les règles de base pour élaborer un support de communication personnalisé.

Programme

· Les règles d’OR d’un écrit commercial,

· Les styles possibles à privilégier en fonction de l’écrit : plaquette, courrier d’invitation et remerciements, mailings, vœux évènementiels,

· Elaboration d’exemples concrets en fonction des objectifs de chacun,

· Méthode simple et pragmatique pour développer son aisance.

Méthodes pédagogiques
· Apports théoriques 

· Exercices pratiques applications concrètes, travaux de groupe, échange d'expériences …




Créer /améliorer sa documentation commerciale 








PROGRAMME





- DATE –





Vendredi 13 février 2009





 











            





 





Durée :


 1 jour 





Lieu :


Salle du sous-sol de la Chambre d’Agriculture à Montauban





Horaires : 


de 9h à 12h30 et de 13h30 à 17h00





Coût :


Prise en charge du coût de la formation par VIVEA 





Un chèque de caution de 30 € est  à envoyer  pour  confirmer l’inscription.





Autre statut : nous consulter








Intervenant : 


 Patrick Chaub, spécialiste de vente directe à I.P.V.S








Responsable de stage :


Françoise TERRASSIER





Contact et inscription :


ADPSPA 05.63.66.67.68


N. COURRECH








Une attestation de participation vous sera délivrée à l'issue de la formation
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